
Jetzt: Praxis gründen und abgeben mit 

„Alles hat seine Zeit.“



Ein Fall für die Praxis.

     Eines Tages stellt sich die Frage: Soll ich den Schritt 
zur eigenen Praxis wagen? Wer sich dafür entscheidet, 
sieht sich mit neuen Fragen konfrontiert: Neugrün-
dung oder Übernahme? Welche Finanzierung ist die 

Wer einen Neuanfang wagt, 
sollte das Umfeld realistisch 

prüfen und den Boden 
gründlich vorbereiten.

vernünftigste? Wie sieht das Patientenumfeld 
aus? Wie ist der Standort einzuschätzen? Wie-
viel Honorar muss ich erzielen? Diese und viele 
andere Fragen müssen präzise beantwortet 
sein, um Risiken möglichst auszuschließen. 
Mit der gründlichen Recherche und Analyse 
steht oder fällt der zukünftige Erfolg Ihrer Praxis. 
Ihr Konzept muss wasserdicht sein und einer 
professionellen Bewertung standhalten.
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Die Fakten sehen und erkennen.

     Das Risiko Ihres Vorhabens lässt sich minimieren: 
durch eine qualifizierte Analyse, die alle Aspekte 
Ihres Gründungskonzeptes einschließt. Das erspart 
Ihnen neben Zeit und Geld auch manches böse 
Erwachen, wenn Ihre Rechnung in wesentlichen 
Teilen nicht aufgeht. Beugen Sie vor, indem Sie das 
kompetente Know-how von Kock &Voeste bei der 
Planung ihrer Praxiseröffnung nutzen. Wir checken 

alle relevanten Rahmenbedingungen und filtern alle 
Faktoren, die Ihr Vorhaben behindern oder fördern 
können. So sind Sie von Anfang an über alle Chan-
cen und Risiken Ihres Projektes im Bilde.

Erfolg und Wachstum kann man 
perspektivisch planen – dann
geht die Rechnung auf.

3



     Eine sichere Einschätzung der Erfolgsaussichten 
Ihrer Praxis bedarf der gründlichen Betrachtung. 
Eine sorgfältige Standortanalyse unter Berücksich-
tigung von Patientenpotenzial, Konkurrenzsituation 
und Infrastruktur im vorhandenen Umfeld bewertet 

die Entwicklungschancen Ihrer Praxis. Auf Basis die-
ser Parameter gibt Ihnen Kock & Voeste eine realis-
tische Prognose der zu erzielenden Praxiserträge: 
Honorare, Kosten, Investitionen, Tilgungen und 
Steuern werden hochgerechnet und belegen, womit 
Sie zukünftig rechnen können und welche Form der 
Finanzierung die geeignete ist. Aus den ermittelten 
Daten entwickeln wir eine langfristige Strategie, die 
Ihrer Praxis das fundierte Konzept für nachhaltigen 
Erfolg verleiht – natürlich stets unter Berücksichti-
gung der aktuellen rechtlichen Spielräume.

Der Rahmen muss stimmen.

Gesundes Wachstum setzt Umsicht 
und eine langfristige Strategie voraus.
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     Auch wenn Sie sich zur Ruhe setzen und Ihre Pra-
xis an einen Nachfolger abgeben wollen, ist einiges 
zu bedenken. Was ist der Marktwert Ihrer Praxis? 
Wie können Sie den Preis überzeugend dokumentie-
ren? Was wollen Sie mindestens erzielen? Wo sind 
die potenziellen Käufer?

     Im Rahmen der Abgabeberatung bereiten wir nicht 
nur die Übergabe Ihrer Praxis an einen Nachfolger 
vor, wir begleiten Sie auch bei der Durchführung 
der Transaktion. Dazu gehört selbstverständlich 

auch die Ermittlung des Kaufpreises in Form eines 
qualifizierten Wertgutachtens. Es bildet die objek-
tive Grundlage für Verhandlungen und für Ihre 
Zukunftsplanung: Realistisch und nachvollziehbar 
sorgt es dafür, das Ihr Lebenswerk angemessen 
honoriert wird.

Ende gut, alles gut.

Wenn Standort und Pflege stimmen, 
zahlt sich Leistung aus.
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     Auf dem Weg zu neuen Zielen begleitet Sie ein 
kompetenter Partner: Ihr Coach, der Ihnen offen, 
fair und kritisch im gemeinsamen Lernprozess zur 

Coaching – wir lassen Sie nicht allein. 

Seite steht. Er ist objektiver Beobachter Ihres Praxis-
alltags und zeigt Ihnen Schritt für Schritt, wie jede 
Herausforderung durch Analyse, kritisches Hinter-
fragen und distanzierte Betrachtung zu meistern ist. 
Er nutzt sein breites Spektrum fachlicher Instrumen-
te, damit Sie durch „Hilfe zur Selbsthilfe“ situati-
onsgerechte Lösungen entwickeln und realisieren 
können – in allen Bereichen der Praxis. Auch nach 
Erreichen der Ziele steht Ihnen Ihr Coach auf Abruf 
zur Seite.

Erstklassige Betreuung sorgt für 
ungestörte Entwicklung und eitel 
Sonnenschein.
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Nehmen Sie es in die Hand: 
030 318 669-0
     Unsere Mandanten nennen es Erfolg. Wir nen-
nen es konsequente Beratung. Wir kennen die 
kritischen Faktoren der Praxis, beobachten die 
Entwicklungen des Marktes und beherrschen das 
Instrumentarium erfolgsorientierten Manage-
ments perfekt.

     Kock &Voeste überzeugt seit 1990 mit kontinu-
ierlichen Spitzenleistungen und intelligenten Stra-
tegien in der Existenzsicherung für die Heilberufe. 
Immer nach der Devise: Hilfe zur Selbsthilfe.

Wer alle Optionen kennt und 
nutzt, braucht sich um den 
Erfolg nicht zu sorgen.

Womit wir Sie weiterbringen:
 

  n   Effizienz durch QM optimieren
  n   Umsatz steigern
  n   Balance halten
  n   Praxis gründen und abgeben
  n   Personal managen
  n   Praxismarketing
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Kantstraße 44/45
D-10625 Berlin

www.kockundvoeste.de
info@kockundvoeste.de

Tel. 030 318669-0
Fax 030 318669-30
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